








Due “palleggi” con Mattia

Lo schiacciatore: «acciacchi superati, ora sono piti sereno»

Lo schiacciatore Mattia Rosso analizza il suo momento di for-
ma e parla delll'avversario di quest'oggi, Verona.

Dopo l'avventura con la Nazionale finita anzitempo,
ora sei tornato a giocare con maggiore continuita.
«Si, ora sono piu sereno. Il ritorno anticipato dalla Nazionale,
il dolore ora risolto e la momentanea panchina mi avevano un
po’ abbattuto moralmente. lo perd non mi sono mai arreso,
sapendo che se avessi continuato ad allenarmi con la stessa
intensita e lo stesso spirito, sarei riuscito a tornare presto in
campo».

Oggi tocca a 29 gennaio tocca a Verona.

«Avra il sapore del derby importante non solo per tradizione,
ma anche per la classifica. Verona sta giocando una buonissi-
ma pallavolo e di sicuro al PalaFabris ne vedremo delle belle».

Gita-trasferta a Trento per i ragazzi di Irpea

| tifosi del Men in Black Group si stanno or-
ganizzando per la trasferta di domenica 5
febbraio contro Casa Modena (inizio gara
ore 17.30). Per info e prenotazione posti in
pullman chiamare il numero 345-0027234.
Si ricorda che il termine ultimo per aderire &
fissato per mercoledi 1 febbraio.

C'erano anche loro, i ragazzi della Fondazione Irpea (Istituti Riuniti Padovani di Edu-

cazione ed Assistenza) in occasione della gara in trasferta che la Fidia Padova ha

disputato a Trento lo scorso 22 gennaio. A bordo di 4 pulmini, in 35 hanno raggiunto

il PalaTrento per tifare i colori bianconeri e per salutare anche I'atleta Matteo Burg-

sthaler, che quest'anno gioca con la squadra Campione del Mondo. L'evento é stato

organizzato dall'Asssociazione “Noi Pallavolo Padova” e si & reso possibile grazie alla

Fondazione Antonveneta che come sempre sostiente |'iniziativa “Uno come Noi".

«Voglio ringraziare Riccardo Micheletto, team manager del Trentino Volley e la signo-

ra Iris, moglie del presidente Mosnay, dice Renzo Stecca, presidente dell'Associazione

“Noi Pallavolo Padova”. «Dopo la partita - continua Stecca — con tutti i ragazzi

abbiamo mangiato una pizza insieme a Matteo Burgsthaler e a Simone Tiberti. £’

stata una giornata fantastica, percio il mio grazie va a tutti coloro che hanno reso

possibile tutto questo»

info@pallavolopadova.com
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PALLAVOLO PADOVA E IL TERRITORIO

Pallavolo Padova e i prodotti del territorio

Nell’ambito della partnership
fra Pallavolo Padova e la Ca-
mera di Commercio e con il so-
stegno di CIA (Confederazione
Italiana Agricoltori), verranno
esposti oggi al PalaFabris al-

espongono 0ggi i propri pro-
dotti sono:

APICOLTURA MIELE PIU’

di Cartura (Padova) http://

www.apicolturamielepiu.it/
CARNI IN TAVOLA

azienda Agricola di Piombino
Dese (Padova)

cuni prodotti tipici del nostro
territorio.  Pallavolo Padova,
sempre attenta a promuovere
le eccellenze imprenditoriali
padovane, invita
tutti i tifosi ad
acquistare i pro-
dotti agli stand
che trovate oggi
all'interno  del
PalaFabris.

Le aziende che

Confederazione Italiana Agricoltori
Padova

OFFERTA

DELLA SETTIMANA

T-shirt e libro Pallavolo Pa-
dova, in vendita oggi a soli
10 Euro!

L'offerta della settimana riguarda
la t-shirt "Il love Pallavolo Pado-
va" e il nuovo libro della Pallavolo
Padova, in vendita oggi al prez-
zo di soli 10 Euro!

Anche oggi ci sono tanti prodotti
a tua disposizione nello stand del
merchandising all’entrata del Pala-
Fabris! Qui potrai trovare sempre
tantissime novita per vestire la tua
passione di bianconero! Ma non
solo: la Pallavolo Padova ha
pensato a gadget di
ogni tipo: picco-
le ma grandi
idee regalo
per te e i tuoi
amici. Ricordia-
mo inoltre che e
in vendita il calen-
dario 2012 realizzato
nella nuovissima Torre
della Ricerca voluta dagli ami-
ci della Fondazione Istituto di
ricerca pediatrica Citta della
Speranza.

Pallavolo Padova presenta
il proprio libro a Tecnofood

TECNO : FOOD

5-8 FEBBRAIO/FEBRUARY 2012

Nella serata di martedi 7 febbraio tutta la prima
squadra di Fidia Padova sara ospite di Tecnofood,
Salone biennale professionale per Bar Alberghi e Ri-
storanti, attrezzature alberghiere, prodotti alimenta-
ri e tecnologie. Durante la manifestazione, ospitata
all'interno della Fiera di Padova, Pallavolo Padova
presentera il libro che ripercorre la storia breve ma
intensa di Pallavolo Padova. Il volume, curato dai
giornalisti Carlo Della Mea, Andrea Pistore e Alber-
to Gottardo, non pud mancare nelle libreria di ogni
sportivo padovano! www.tecnoefood.it

PIU SPORT & VOLLEY:
0GGI LA PREMIAZIONE

DEL PROGRAMMA BEST TEAM

Quest'oggi,  du-
M rante il match
/&VOI tra Fidia Padova

e Marmi Lanza

Verona, verranno

premiate le squadre che hanno aderito al programma
“Best team”, che prevedeva degli premi ad obiettivi per
le Societa che avevano sottoscritto gli abbonamenti con
la Pallavolo Padova. | premi sono gentilmente Offerti da
Piu Sport & Volley. Premieranno Fabio Ragana (Titolare
Piu Sport & Volley), e Fabio Cremonese ( Presidente Pal-
lavolo Padova).

Ecco i nomi delle squadre premiate: Pallavolo Mestrino,
ASD Pio X, ASD Polisportiva Union Vigonza, Pool Pata-
vium, Pallavolo Arcobaleno, ASD Salboro Volley, PGS Le-
gnaro 2000, PGS Carrarese Euganea ASD, US Sarmeola,
ASD Trip Volley, ASD Volley Rio, US Nativitas, ASD Volley
Pozzonovo, ASD Real Padova, ASD Valsugana Volley,
ASD PGS Esedra Don Bosco Volley, ASD C. Colombo.

www.pallavolopadova.com

fidia AcegasAps Blauer Schneider
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Barone: serieta e affidabilita negli autotrasporti
Il nuovo Socio bianconero si presenta al pubblico di Padova

AUTOTRASPORTI

«Un'Azienda medio/piccola
come la nostra deve assolu-
tamente avere flessibilita e
certezza del servizio. Ai nostri
clienti offriamo un servizio 12
mesi allanno e consegne an-
che al sabato quando neces-
sarie; le merci che ci vengono

L'Autotrasporti e Spedizioni Barone S.p.A.
nasce a Pagani (SA), nel 1978. Nel corso
degli anni, I'azienda si & consolidata espan-
dendosi sul territorio nazionale, fino ad of-
frire un servizio che copre tutto il territorio
nazionale grazie alla consolidata organizza-
zione che si avvale di una rete di proprie fi-
liali e di collaboratori consolidati negli anni.
Oqgi, infatti, & presente con proprie Sedi a
Padova;con una struttura di 19000 mq. che
opera in tutto il Triveneto e il nord della pe-
nisola; Roma, con a disposizione circa 5000
mq, che copre tutto il Lazio e parte dell'lta-
lia centrale; Castello di Cisterna (NA) con
una struttura totale 6500 mq. che opera su
tutta la Campania e |" Italia meridionale iso-
le comprese. L' Azienda propone una offerta
completa per ogni esigenza di spedizione
con partenze giornalieri
per tutte le destinazioni.
Si awvale delle pit moder-
ne tecnologie per potervi
offrire i pili avanzati ser-
vizi per il Trasporto e la
Logistica:  prenotazione
on-line dei ritiri, traccia-
mento delle Spedizioni
sul Web; pubblicazione
POD; Controllo Satellitare
dei mezzi, Qualita Cer-
tificata  1s090001:2008,
Tempi di Consegna rapi-
di; report mensili sui no-
stri livelli di servizio. Tutto -
questo a fatto si che sem- B

&

farmaceutici

pre pill Aziende i preferiscono per la nostra
serieta ed affidabilita.

Come & nata I'avventura con la Pal-
lavolo Padova? E' la prima volta che
la vostra azienda si impegna nello
sport?

«L'incontro tra noi e la Pallavolo Padova &
avvenuto tramite un Vostro associato che
e anche un nostro storico cliente, la Tenuta
S.Anna, che ci ha spiegato di questa asso-
ciazione e dei suoi obiettivi. Abbiamo cono-
sciuto il Sig. Guglielmi, grazie al quale € ini-
ziata questa avventura. In passato abbiamo
gia avuto impegni nel calcio e nel mondo
dei rally».

Quali sono le doti che un'impresa
come la vostra deve avere per esse-
re competitiva nel mercato?

info@pallavolopadova.com

affidate partono lo stesso
giorno con ben 20 linee che ci permetto-
no di offrire una distribuzione capillare su
tutto il territorio nazionale. Ci avvaliamo di
moderne tecnologie per offrire al cliente Ia
possibilita di verificare lo stato delle proprie
merdi e la certezza della consegna. Non di
meno e la serieta con cui io e tutti i miei
collaboratori; cerchiamo tutti giorni di svol-
gere il nostro lavoro la cosa che pit i fatto
apprezzare e crescere in questi anni di certo
non facili.

Cosa & cambiato in questi anni nel
settore degli autotrasporti e quali
sono gli scenari futuri?

«ll settore ha subito e continua a subire
continue crisi, non ultima I'aumento verti-
ginoso del prezzo del carburante. Il credito
alle Aziende da parte delle banche si é fatto
sempre piu costoso. |l
settore esce da ogni crisi
con una moria di Azien-
de. Le Aziende con strut-
ture poco snelle e trop-
po ingessate con costi
di gestione elevate sono
destinate a soccombere.
In futuro vedo il settore
con meno Aziende delle
attuali, con dimensio-
ni in termini di fatturato
maggiori che permette-
rebbe quelle economie
di scala che una piccola
- azienda non puo per-
mettersi».

fidia AcegasAps Blauer Schneider



Ferrari Luca Gioielli: il diamante di Padova
La gioielleria dinamica che anticipa i tempi

Un nome a Padova & sinonimo di
buon gusto e qualita: & quello di Fer-
rari Luca Gioielli,

Nata dalla passione di Luca Ferrari,
la catena di negozi spazia nella vasta
offerta merceologica per le varie fasce
di eta: la Gioielleria-orologeria conces-
sionaria dei marchi piu prestigiosi (IWC
concessionario unico a Padova, Blancpain,
Baume & Mercier,

Zenith, Breitling, Chopard, Tag Heuer, Hu-
blot, Frank Muller, Girard Perregaux, Lon-
gines, Porsche Designe, Crivelli, Damiani,
Salvini diamanti certificati), “Ferrari Fre-
etime” dedicato ai giovani ( Calvin Klein,
Breil, D&G, Miluna, Toy Watch, Locman,
Tissot, Perlunica, Pandora, Fossil, Emporio
Armani, Gucci, Diesel, Sector,Nomination,
Citizen)

“Ferrari Magictime” al civ. 7 dove pos-
siamo trovare Montblanc pelletteria, penne
e orologi, Hamilton, e argenteria sia da ap-
poggio che da indosso, ed in fine Swatch
Store al civico 5 di Via Battisti, sede storica
di Swatch a Padova. Ferrari Luca diplomato
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FERRARI

e  Padova, quale sceglierebbe e perché?
1 gioiello che identifica la pallavolo

ioiell

in arte orafa e per dieci anni a Venezia al
fianco di un maestro orafo, nel 1983 espo-
ne alla mostra Oro di Venezia: & questo il
momento della svolta. Apre a Padova il suo
primo negozio in via Cesare Battisti che ora
si puo definire la via del Gioiello.
www.ferrarilucagioielli.it

La Gioielleria Ferrari & un punto di
riferimento importante per la citta
di Padova. Quale il segreto del vo-
stro successo?

«Siamo una gioielleria dinamica, cerchia-
mo di seguire i tempi anzi a volte li anti-
cipiamo, sono abbastanza giovane per se-
guire le tendenze, oltre alla gioielleria che
e I'ammiraglia rincorriamo le novita da
inserire negli altri 3 negozi del gruppo Fer-
rari partecipando alle fiere del settore piu
rinomate, la professionalita dello staff e la

*
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riservatezza ci contraddistinguono».
Se dovesse scegliere un gioiello a
rappresentare idealmente la Pallavolo

Padova per me € un anello solitario in

diamante, la punta di diamante delle squa-
dre Padovane di pallavolo, Ianello circolare
che identifica la cerchia di amici e soci che
compongono la societa e al vertice le sfac-
cettature del diamante che rappresentano
la squadra unita».
Cosa le piace della pallavolo italiana
e cosa invece potrebbe essere fatto
per dare nuova linfa a questo sport?
«A causa del lavoro che purtroppo mi porta
spesso ad essere fuori Padova o incatenato
ai negozi non riesco purtroppo a seguire in
toto la pallavolo, ma la cosa che mi piace:
€ sicuramente uno sport che unisce e non
e violento, I'appunto che potrei fare & che
non e molto pubblicizzato non tanto quan-
to il calcio, purtroppo anche in televisione
questo awviene e non puo godere degli
spazi televisivi pari ad altri sport».
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Ottimi i risultati anche in casa Under 13 e Under 14

La Serie D chiude I'andata al secondo posto

Si conclude con due vittorie il girone d'andata del girone
C della serie D. | giovani bianconeri si sono imposti in
trasferta su Monselice il 14 gennaio scorso per 3-2 dopo
una estenuante battaglia con i tenaci cugini del Monseli-
ce. Successo bissato il giorno successivo nell’amichevole
contro la Rappresentativa del Friuli Venezia Giulia guidata
da coah Schiavon: per la cronaca I'incontro é finito 4-0 in
favore dei bianconeri.

Con I'incontro di sabato contro i rodigini dell’Occhiobello,
la squadra patavina ha accorciato le distanze a 3 punti
dalla capolista Campiglia, vincendo per 3-1. Prossimo in-
contro ancora al Palali sabato prossimo - 28 gennaio - alle
ore 21.00 contro il Bovolone.

E" iniziato un periodo molto impegnativo anche per |'Un-
der 14 che, partecipando anche alla fase primavera Under
16, si trova a giocare anche tre partite a settimana. Ma

I'impegno costante non frena gli entusiasmi dei ragazzi di
coach Tisato e Gottardo, capaci di vincere lo scorso mar-
tedi 17 gennaio un importante scontro con Silvolley per
3-0. Il match era importante perché la squadra di Treba-
seleghe, abbinata quest'anno a Massanzago in un impor-
tante progetto giovanile, si trovava subito dietro in clas-
sifica. | giovani bianconeri sono riusciti a recuperare uno
svantaggio di 10 punti nel secondo set vincendolo 27-25
e a giocare punto a punto il terzo chiudendo col parziale
di 28-26. Successo per 3-0 anche domenica scorsa sem-
pre nel campionato interprovinciale di Under 14 contro
Campodarsego e martedi in Under 16 contro |" US Feriole
Montecchia. Proseqgue a gonfie vele anche il campionato
Under 13, che vede i ragazzi di Tisato e Biasini primi ed
imbattuti, negli ultimi due incontri vittoria per 3-0 contro
Pool Volley e Massanzago.

BARBIERO: «OBIETTIVO FINALI NAZIONALI»

Il coach dell’'Un-
der 16 ringrazia
poi il gruppo:
«encomio alla

passione  dei
ragazzi e dei P
genitori»

Luca Barb|ero e il

16 bianconera.

5 Come il gruppo

tenere dietro a noi
diverse  squadre
come San Dona,
Bassano, Verona e
Venezia: non sara
| facile ma ce la pos-
siamo fare».

che i loro genitori»

Un entusiasmo che si respira anche a livello
tecnico.

«Certo. La settimana scorsa ci siamo trovati
con tutti i tecnici del settore giovanile e abbia-
mo stilato un planning delle prossime attivita.
Abbiamo stabilito le date per la fase di reclu-
tamento, che comprende anche i programmi
con il coinvolgimento delle scuole. Inoltre
stiamo gia pianificando I'attivita per il prossi-

= che allena?
= «E" un gruppo

Insieme al suo assistente P|ero Zoppellan
stanno vivendo un momento particolarmente
positivo e Barbiero lo sottolinea. «Credo che
a livello Regionale stiamo ottenendo il mas-
simo — dice — e |'obiettivo & quello di arrivare
alle Finali Nazionali. Per fare questo occorrera

giovanissimo con tre atletl classe 1997. Nono-
stante la “freschezza” di questi giovani atleti,
sono orgoglioso per come stanno affrontando
questa stagione. A volte i ragazzi vengono agli
allenamenti anche quattro volte alla settima-
na e voglio ringraziare pubblicamente sia loro

mo Camp estivo e per ora non posso svelare
molto: posso solo dire che ci saranno tantissi-
me novita. Stiamo lavorando intensamente e
la fortuna di avere la prima squadra in serie
A1 ci permette di avere una pubblicita positiva
che fa bene a tutto il settore giovanile»

Minivolley al PalaFabris FOT0 DELLA SETTIMANA _

Il minivolley provinciale torna al PalaFabris.
Oggi, prima del match di serie A1 tra Fidia
Padova e Marmi Lanza Verona, si € tenuta la
festa del Minivolley organizzata dal Comita-
to Provinciale Fipav Padova a cui hanno pre-
so parte otto formazioni di palla rilanciata,
dodici di primo livello e cinque di secondo
livello.
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